Ozet: Acik arttirmalar ve (Fiyat)Teklif(i) Verme

 Acik arttirmalar Giris
Acik- duyurarak: artan, azalan
Kapali-teklif (satin alma fiyat1): ilk fiyat, ikinci fiyat

. Ozel Deger Acik arttirmalar
. Ortak Deger Acik arttirmalar

— “Kazananin Laneti”
* Acik arttirma dizayni “oyun oynama” opsiyonlarin etkiler.

Acik arttirma Ornekleri

* Internet

» EBay.com, Amazon.com, Liquidation.com

* Devlet

» Hazine Bonolar1, mineral haklar1 (e.g. petrol arazileri), vakliklar (aktifler)

(e.g. 6zellestirme)
Elektromanyetik spektrum

*Hisse senetleri
IPO: Google
Tekrar almalar

. Tedarik agik arttirmalar/Y ar1 sozlesme yapma

* Otomobiller: Valeo (GM, Daimler-Chrysler, vs...), Visteon (Ford)
1



Acik arttirmalar1 Kategorize Etmenin Yollar

* Obje sayilari

— Tek obje acik arttirmalarina odaklanacagizdsq fakat fikirler cok birimli agik
arttirmalara uygulanir.

* Bilginin rolii/ Degerlendirme cesitleri

— Ozel deger- Ortak deger

* Acik arttirmanin Kurallari

— Artang (Ebay veya Sotheby’s), ilk fiyat (petrol arazileri), vs.

Acik arttirma Formatlari
 Acik duyurarak yapilan agik arttirma

— Artan Acik arttirmalar (Ingilizce)

* Acik arttirici teklifleri kigkirtmak i¢in durmadan fiyatlar arttirir. Taki yalnizca bir kisi kalana
kadar.

— Azalan Agik arttirmalar (Alman)

* Acik arttirmaci azalan fiyatlar1 duyurur (anons eder) ta ki bir kisi elini kaldirana kadar.

« Kapali teklif acik arttirmasi

Herkes teklifini bir zarfa koyup ayn1 anda saticiya verirler.
. [k fiyat, Ikinci fiyat



Ozel Deger Acik arttirmalari

* Her teklif veren kendi degerlendirmesini bilir.

= Benim degerlendirmem senin bilgine bagl degil.

* Acik arttirma sadece 0zel degerleri icermedigi zaman?
. Tekrar satmak olas1
. Bazi teklif verenler “uzmanlar”

Ortak Deger Acik arttirmasi

* Biitiin teklif verenler aynm1 degerlendirmeye sahiptir fakat ne oldugunu
bilmezler.

= Benim degerlendirmem simdi senin bilgine bagl
» Cogu gercek hayat acik arttirmalar1 6zel ve ortak degerelerin karisimini
ihtiva eder.

Ozel Deger Ortak Deger



Ornek: Sanat A¢ik arttirmasi
. 3 kisinin bir sanat ¢alismasi i¢in kendi 6zel degerleri $60.000,
$70.000 ve $80.000
. Artan agik arttirmada ne olur?
. Ya azalan agik arttirmay1 kullanirsak?

Artan — Azalan Acik arttirmalar

. Teklif verenler gercek degerlendirmelerini artan mi azalan m1 agik
arttirmada teklif ederler?

. Artan: Evet — teklifi ger¢ek degerlendirmene kadar ytlikselmen
dominant strateji olur.

. Azalan: Hayir- her bir teklif veren teklifini asagiya dogru golgeler

— Riskten sakinan teklif verenler daha az golgeler.



Daha Fazla Teklif Verenler Etkiler

. Sayin ki 6zel degeri olan bir siirii teklif veren var $60,000,
$61,000, ..., $79,000, $80,000?
. Hem artan hem azalanda daha fazla gelir

e Artan: ikinci en yiiksek deger simdi $79,000
. Azalan: Teklifi golgelemeye daha az tesvik olur ¢linkii biiyiik
thtimalle bagka bir1 diger teklif verenlerle atlayacaktir.



Acik Duyurarak — Kapali Teklif Seklinde

« Ikinci fiyat agik arttirmasi artan agik arttirmaya denktir,
— Kazanan ikincii en yiiksek (kapali) fiyat teklifini 6der, sanal olarak
artan acik arttirmayla ayni
« 1lk fiyat acik arttirmasi azalan agik arttirmaya benzer
— Teklifleri fomiile etmek i¢in ayn1 seyler goze alinir.



Petrol Bloku i¢in Teklif Verme

. Bes kisi bir kerelik ilk fiyat agik arttirmasi i¢in teklif verecekler.
En tepedeki (iistteki) teklif bloku alacak.
Dogru

. Arazinin gercek degeri =X, fakat hicbir teklif verent X ne
oldugunu bilmiyor. Teklifler verildikten sonra ortaya ¢ikacak.

. Her teklif veren uzman tahmini deger vermek i¢in kendi
danigsmanini ise alir.

Uzmanlar Ne Kadar Iyi?

. Petrol uzmanlar1 reservleri sadece bazi hatayla tahmin edebilir..
. Bu cesit petrol tahminlerinin dagilimi asagidaki gibi olmaya megillidir:
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*Danigmaninizn tahminini ele aldiginizda, ne kadar teklif edersiniz?



Kazananin Laneti

» Kazananin Laneti = En fazla teklif verenin (veya en fazal olduguna

dair sinyal verenin) kazancagi gerceginden dolayi fazla teklif verme
megili

. Biitiin ortak deger acik arttirmalardaki bir mesele ve daha fazla teklif veren
olunca daha da kotii olur.

. Lanetinden uzak durmak i¢in, teklif verirken sinyalinizin en iyimser olan
oldugunu varsayin

» Kazananin Laneti ;ﬁ “Masa Uzerinde Birakilan Para”



Internet A¢ik arttirmalari
*  Her giin milyonlarca agik arttirma.
«  Ebay format (en popiiler site)

. Artan acgik arttirma
«  Ikinci fiyat (biraz daha fazla dde)
. Acik arttirma tam olarak daha once belirlenmis bir zamanda biter.

* Amazon format
— Acik arttirma 10 dakika i¢inde yeni bir teklif verilmezse biter (yani
bitis zamani1 esnektir)

“Yaklasik Teklif Verme” ve “Kolay Girisim-
Kelepir”

. “Yaklasik teklif verme” = agik arttirmanin basinda razi oldugunuz
maksimum 6demeye kadar teklif vermesi i¢in yaklasik teklif vereni
programlamak

. “Kolay girisim” = son anda teklif vermek

. Kolay girisimin EBay de mi Amazon dam 1 daha yaygin oldugunu
diistiniiyorsunuz?Neden?

. Yaklasik bir teklif vermenin riskleri nelerdir?



Acik arttirmalarin son teklifinin zaman i¢indeki kumulatif dagilim
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Teklif Manevrasi

. Teklif manevrasi biiytik bir problem olabilir!
. PCS (Kisisel Iletisim Sistemi) agik arttirmasi (Nisan 1997)
. Marsh & McLennan ve ticari sigorta



Faydali Noktalar

. Kananin lanetini unutmayin.

. Acik arttirmalar “dogru fiyati kesfetmenin (ortaya ¢ikarmanin)” bir
yoludur.

. Ikinci fiyat 6zel deger agik arttirmalarda gergek degerlendirmenizi
teklif etmelisiniz.

. Acik arttirma dizayn1 davranisi ve perfomansi etkiler:

. Daha fazla teklif veren geliri artirir.

. Sabit bitis zamanlar kolay/kelepir girisime (son anda teklif vermeye) yol acar, ki bu geliri
disiirebilir.

. Teklif verenler riskten kaginan oldugu zaman ilk fiyat agik arttirmalar geliri arttirabilir.



