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1. Bu problemde ACME st bolime sahip hesap makinasi gostergesi yapan bir de alt bolime sahip
hesap makinasi birlestiren. Hesap makinasinin talebi ve bélimlerin maliyeti:

Pcalc = 135 — 2Qcalc

TCD=25+5QD +Q D2

MCD=5+2QD

TCcalc=10Q +TCD =10Q +25+5Q+Q 2

MCcalc =15 +2Q

a. Gostergeler icin en uygun transfer fiyati marjinal maliyetine esitlenince:
PD =MCD

Or,PD=5+2Q

PD hesaplamak igin, Acme igin gostergelerin en uygun miktarini bulmaliyiz:
Kar = PQ— Proses maliyeti(Q) — Gosterge maliyeti
=(135-2Q)Q-10Q—-(25+5Q+Q2) (Net Gelir -Gosterge maliyeti)
Qya gore tirev almak ve sifira esitlemek:

135-4Q-10-5-2Q=0

125-4Q =5 +2Q (Net Gelir -Gosterge maliyeti )

Q=20.

Her bir hesap makinasi icin bir gosterge QD = 20 anlamina gelir

Ve optimal transfer fiyat:

PD=5+2Q

PD = $45

Qcalc=QD =20

Pcalc = 135 —2(20) = $95 ( talep egrisinden okuyun)



Kar calc = 95(20) — 10(20) - 45(20) = $800
Kar D = 45(20) — 25 — 5(20) — 202 = $375
Kar ACME = 800 + 375 = $1175.

b. Simdi bolimler fiyatlar koyacak. Ust béliimiin tekel giicii olacak ve bu “cift marjinalizasyon”la
sonugclanacak- yani Ust bolimin markup olacak (PD>MCD), ve alt bolimin de (P calc >MC calc). Bu her
asamada DWL sebep olur, Ust bolliimde baslayan ACME’nin karina giden:

Ust béltm:

ilk 6nce alt bélimden gdstergelere talebi anlamaya calismali:

Hesap makinasi Ureticisi maksimize edecektir:

Kar=PQ-10Q-PDQ

=(135-2Q)Q-10Q-PDQ

Qya gore tirev alip sifira esitleyince:

125-4Q—-P D =0, veya

PD=125-4Q0D

Not: Ust bolim firmasinin yizlestigi talep egrisi ACME’nin Net Marjinal Gelirine esittir.
Ust bélim maksimize eder:

KarD=PDQD-(25+5QD +QD2)

Ust béliim firma tekel gibi hareket ettigi icin PD icin talep egrisine konuldugunda P D = 125 — 4Q D, veya:
Kar D = (125-4Q D) Q D— (25 + 5QD + Q D2)

QD ya gore tirev alip sifira esitleyince:

125-8Q D =5+2QD (i.e. MR = MC)

QD=12=QCalc

P D=125-4(12) =77 (alt bolimiin talebinden okuyun)

Kar D =77(12) - 25 -5(12) - 122 = $695

PCalc= 135 —-2(12) = 111 (hesap makinasi piyasa talebinden okuyun)

Kar Calc= 111(12) — 77(12) - 10(12) = $288



Acme’ye toplam kar: 695 + 288 = 983 < kisim a.

Yoneticilerin kendi karlarini maksimize ettikleri varsaymak st bolim yoneticisinin tekel gibi davrandigini
gosterir, miktari MC D = MR D kisitlamaktir. Not: bu nokta MC D = Net Marjinal Gelir noktasi degildir,
toplam firma karinin maksimize edildigi nokta. Simdi iki tekelimiz var ve “cifte marjinalizasyon” miktari
firmanin bitlini icin en uygun olandan daha fazla kisitlayacaktir. ( Bu ¢ifte marjinalizasyon bolimlerin
marjinal gelir egrilerinden gorilebilir: MRCalc egrisi piyasa talebi egimini 2 den 4e ¢ikarir, ve MR D
egimini 4ten 8e).

Tersi olarak, kisim (a)ACME’nin transfer fiyati gosterge marjinal maliyetine esitlemesi — DWL yi Ust
Uretim kararindan ve toplam firma karindan elimine etmek elimine etmek

2.

a. Eger Harry bir yillik garanti teklif ederse, soru Lew’in bunu eslestirip eslestirmeyecegini sorar- Lew’in
arabasinin kalitesini agiklayarak. Lew’in rasyonel bir aktor oldugunu varsaydigimiz icin 1 yillik garantiyle
eslesmeye ancak eslestirmediginden daha fazla kar kazandiginda karar verecektir. Yani getirileri
¢alismaliyiz.

Eger Lew Harry’'nin garantisiyle eslesmezse, garanti kalitenin glivenilir bir sinyali olur ve tiiketiciler hangi
arabanin kaliteli hangisinin kalitesiz oldugunu anlar. Sonug olarak $10,000 Harry’nin arabalari icin ve
sadece $7,000 Lew’ninkiler icin 6deyeceklerdir.

Fakat eger Lew garantiyle eslesirse bu tiiketiciye arabanin kalitesi hakkinda hicbir bilgi vermez
dolayisiyla satici arabalari icin hala $8,500 alir.

Bunu bilerek Lew’ getirisini hesaplarsak:
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Yani Lew garantiyle eslesecek ¢linkii boyle yaparak eslesmemekten $500 daha fazla kazanir. 1 yil
garanti glvenilir bir kalite sinyali olmaz bitiin araba saticilari bunu teklif edecegi icin.

b. Ayni mantigi kullanarak Lew igin getirileri kurabiliriz:
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Lew garanti teklifi Lew garantiyle ejlegirse
“ﬁ';“,.?; F:E Lew's Harry's Lew's
Evet Hayir Ewvet Evet
Garanti teklifi $8,000 $5000 $8,000 $5,000
Araba alma ve servis
maliyeti $1.000 $ - $1000 $2000
Fiyat $10000 $ 7000 $8,500 $§8500
s $1.000 §2000 $ (500) $1.500

A two year warranty will be a credible signal of quality, because Lew will not match it (he gets only
$1,500 per car as opposed to $2,000 if he doesn’t).

Ug Y1l Garanti

Lew garanti teklifi vermezse Lew garantiyle eslesirse
Harry's Lew's Harry's Lew's
Evet Hayir Ewvet Ewet
Garanti teklifi $8000 $5000 $8000 $5000
Araba alma ve senrvis
maliyeti $1500 $ . §1500 §3000
Fiyat $10,000 $§ 7,000 $8500 $8500
v § 500 $2000 §(1.000) §_ 6500
r Tl —_—

Tekrar, 3 yil garanti kalitenin gtivenilir sinyali olacaktir. Simdi Lew her bir araba icin sadece $500 aliyor
eger garanti teklif ederse. O garanti teklif etmeden ve araba basina $2,000 alarak daha iyi. Fakat Harry
simdi $500 alacak ki bu garanti teklif etmedigi kadar.

c. Harry kalitenin giivenilir sinyalini yaratacak en ucuz garantiyi teklif etmeli. Oneri 3 yil garantinin
tersine 2 yil garanti teklif etmek olur.



Daha acik olmak gerekirse kalitenin glvenilir sinyalini yaratacak en ucuz garantiyi hesaplayabiliriz.
Garanti glivenilir olur eger Lew eslesmezse, fakat Lew eslesecektir eger kari bunu yaptiginda daha
ylksek olursa, yani:

$8,500 - $5,000 - $1,000 * Yil > $7,000 - $5,000 veya eger
Yil<1,5 yil (18 ay)

Dolayisiyla 18 veya daha fazla ay iceren herhangi garanti eslestirilemez ve glivenilirdir. Yani Harry 18-
ayhk garantiyi teklif etmeli.

3.

a. YANLIS. Metot (2) de, OEM’ler igin sinirl tesvik var herhangi birinin makinalari igin bilgisayar program
almalari icin, clinkd her birim ¢iktiya herkes icin halihazirda 6dediler. Metot (2) rekabetlersen sistemlerin
nifuz etmesini engeller. Eger Microsoft OEmleri metot 1 den metot 2 ye gegirmek igin “islem basina”
kontrat igin dusuk fiyatlar kullanir, antirést mahkemesinde 6denmesi istendigi gibi sonra bitiin sema
anti-rekabetgidir.

b. YANLIS. Azalan fiyat arttirmasinda katilimci fiyat teklifi yapmayi diisiinmez teklif edilen fiyat 6demeye
razi olunun maksimuma esit olana kadar. Katimci beklemenin fayda ve zararini ele alir. Fayda daha
disuk fiyat zarar daha diisik olasilikla agik arttirmayi kazanmaktir. Daha riskten kagan kisiler daha ¢cabuk
teklif verir, fakat herkes 6demeye razi oldugu maksimum miktari saklamak iste (Not: 6yle oldugunda).

¢. YANLIS ahlaki ¢okiintl yliziinden 6grenciler daha fazla hirsizlikla sonuglanan hirsizligi engelleme igin
daha az ilgilenirler. Sloan bas basa (gelir=gider) olur eger hirsizliklarin sayisi ayni kalir sigorta tanimini
takiben

4.

a. Bagimsiz bir ¢iftginin fayda fonksiyonu
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b. Calisma saati Uzerinden ¢iftcinin faydasinin tiirevini almak ve sifira esitlemektir
0 80=-ih

or hi=80. Bagimsiz bir ¢iftcinin faydasi ui = 3200.
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uy =45(hy + hy) -
c. ciftci 1 ele alahim, fayda: =

Fayda fonksiyonunun tlrevini calistigl saate gore alirsak ve sifira esitlersek: u0451=-h451=h1 =45 (45 +
45) —2025/2 =3037,5. (Not: ayni sonug ¢iftci 2 icin de dogru)

d. isbirlikgi ciftci problemi séyle ki cikti ortak bir miilkiyettir, dolayisiyla ciftciler trettikleri ciktinin bir
kismini alirlar. is yapmak igin tesvikler MR=MC dan bir oran MR=MC. Bagimsiz ve isbirlikgi ciftciler 45
saat calistiktan sonra bir saat daha koymaktan kazang elde etmeyi disiinenlerle karsilastirin.  46inci saat
maliyeti:

46°  45°

)l 9

=455

Bagimsiz isci kazanci 80, ki 45.5 maliyetini asiyor. isbirlikgi ciftci icin kazang yalnizca 45 ( yari miktar diger
ciftciye gittigi icin) , dolayisiyla ekstra saat calismaya degmez. Not: ciftci 1 in daha fazla saat koymasi
¢iftci 2 nin kag saat ¢alistigini degistirmez. Bu problem daha fazla giftgi icin genislerse ¢iftci tarafindan
elde tutulma son birim birlesik Griintin pay: giftci sayisiyla azalir (1/giftci sayisi).

Birinin ¢alistig saat sayisi gdzlenebiliyorsa giftgiler uzmanlasmadan olusan kazanci veren ve faydayi
maksimize eden bir kontrat imzalanabilir. (hesaplamayi yapanlar igin her biri ¢iftci icin en uygun saat
sayisi hafta basina 90 isbirlikcide ve ciftciler 4050 fayda alir). Gayret gdzlemlenemezse tesvik semalarini
bulmak zorundaydik (belli bir sayidan sonra %100 ellerinde tutmasini isbirligine, tekrar yliklenen
odemelere, turnuvalara katkida bulunur vs.) veya tzerinden gecen mekanizmalar (isbirligine sadece
ciftciligi sevenleri izin verecek) tesvik verecek.



