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1.a) Dogru. Olgek ekonomisi ortalama maliyet azaliyor demektir. Ortalama maliyet son birim maliyeti
ortalamanin altindaysa ancak ve ancak azalir.

1.b) Yanhs (veya Belirsiz). Ayni argimani yapmanin degisik yollari var.

- $3,000 goésterimiyle sermaye tzerinden yatirim getirisini kaybedersin, kiraladiginda zamanla
harcayabilecegin.

- Sermaye kullanici maliyeti firsat maliyetini de igerir.
-3 kerenin net bugiinki degeri $1,000 $3,000den az.
Dogru olabilecegi tek durum eger firsat maliyeti indirim oraniniz O sa.

1.c) Yanhs. Bu iki tarifeli bir problem. Katilimcilarin talebi ayni oldugundan toplam kari maksimize etmek
icin p = MC ve giris lcretini bu fiyattaki tiketici rantina esitlemek. Eger Mike chili-dog standlerinin daha
yiksek fiyat koymasina izin verirse onlari daha iyi yapar fakat kendi harcamasindan olur. Mike anlagmayi
reddetmeli.

2. Wahai

Lokal elmalarin arzi sonsuz esnek p=10 de Q=200,000 ya kadar sonra sonsuz esnek olmayan. Global
elmalin arzi sonsuz esnek p=50de. Bu asagidaki arz egrisini verir:
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Lokal elmalarin talep egrisi lineer Q=240-p. Global elmalin arzi sonsuz esnek p=50de, p=50 de
Q=190,000. Birlesik talep egrisi
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Q=240-50 = 190. Dolayisiyla 190,000 elma yerel olarak tiiketilecek 10,000 elma ihrag edilir.

"2b)10 cents ulasim maliyetiyle, 200,000 sonra toplam arz 60 cents sonsuz esnektir. Talep 40 cents
sonsuz esnektir. Birlesik egriler:
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Dolayisiyla denge Q=200,000 ve p=40. ithalat veya ihracat olmaz.

Ranttaki kayip daha fazla sireyle ihra¢ edilemeyen 10,000 elma yizindendir (taranan tG¢gen) maliyeti
10 cents ¢arpi 10,000 elma bélii 2, veya $500.

3.DSL

(a)

DSL 10Mbps hizmet veriri her ikisine de ve is yerlerine $100 koyar ailelere $40.

(b)

Sifir marjinal maliyet verildiginde gelirleri karsilastirin: 100*$100 sadece is yerlerini cekmekteyken-
200*540 her ikisini de cekmedeyken. $10,000 > $8000, dolayisiyla DSL $100 koymali. DSL $4,000
kaybeder aile gelirlerinde. Tam fiyat farklilastirmasinda tiiketici ranti sifir olur ve regilasyonla degismez.

(b)

DSL 10 Mbps hizmet Uzerine odaklanir veya hem 10 Mbps hem 2 Mbps hizmet 6nerir. Kisim
(b)gosteriyor ki 10 Mbps odaklanmak $10,000 gelir getirir. Hala kalan secenek ailelere daha yavas
hizmet ve is yerleri icin daha hizli. Bitlin rant diistik deger grubundan gikarip yiiksek hiz hizmetini
fiyatlandirmak bdylece is yerleri bunu yavas hizmete tercih edeceklerdir. DSL $20 koyabilir 2Mbps
hizmet icin. Her bir is bu $20-2Mbps paketini secebilir ve rant $10 (=$30-$20) alabilir. is yerlerinin daha
hizli hizmet aldigindan emin olmak icin $90 (=5100-10) veya azicik daha azdan fiyatlandirilacak. Bu gelir
olarak: 100*$90 + 100*$20 = 9000 + 2000 = $11,000. $11,000>510,000 dolayisiyla DSL iki hizmeti de
vermeli.



Eger NCC herhangi bir yavaslamayi yasaklarsa DSL $100 koyar (b)deki gibi TS=5$10,000 ile. Regiilasyon
olmadan, TS=512,000 (PS=511,000, CS=$10*100=$1000). Yavaslamayi yasaklamak toplam ranttan
$2000 azalmaya sebep olur.

4. Xemico

a) Uretici 1’in geliri 12 q1-q1(q1+g2), dolayisiyla son birim geliri 12-2g1-q2. MC=MR en uygun se¢im
q1=(12-g2)/2. Simetriyle Uretici 2’nin reaksiyon egrisi q2=(12-q1)/2. Bunlan birlestirmek q1=g2=4 ton,
fiyattan 4 milyon petesas.

b)Yukardan,her bir firmanin kari 16. Tuketici ranti 8*8/2 = 32. Dolayisiyla toplam rant 64 milyon petesas.
Eger piyasa rekabetgciyse kar sifir olur ve tiiketici rant1 12*12/2 = 72 milyon petesas. Dolayisiyla rant 8
milyon petesas .

5. Harry Sally’le tanisti

a) Harry’nin fayda fonksiyonu is 0,5 (h + s - h*s) - 0,5 h2. Harry’nin reaksiyon egrisi 0,5(1-s) - h =0 veya
2h=1-s. Ayni sekilde 2s=1-h Sally icin. Bunlari birlestirince h ='s = 1/3. Getiriler 0,5((1/3)+(1/3)+(1/9)) -
0,5*%(1/3) = 2/9 her biri icin.

b) Sally simdi Harry’nin reaksiyon fonksiyonuna bagli olacak fayda fonksiyonu:

0.5 (0.5%(1-s) + s — 0.5%(1-s)*s) — 0.5 s°.

Turevini ali sifira esitlersek Sally icin en uygun emek/gayret sifirdir. Harry 0,5(1-0) = 0.5 saat koyar. Proje
¢iktisini 0,5 emek maliyeti O Sally icin 1/8 Harry paylasirlar. Getiriler 1/4 Sallyicinve 1/4-1/8=1/8
Harry igin.

6.

Transfer fiyatlandirma a) NMR = 1100-900 = 200. NMR sabit oldugundan, hemen biliriz ki en uygun
transfer fiyat $200 esit olur. NMR=MC, Q=20 verir.

b) Yukardaki argiimanla, en uygun transfer fiyati yine $200. Cinkii NMR=MC1=MC2 ihtiyacimiz var,
hemen alinz ki Q1=20 (kisim “a” daki gibi) ve Q2=19.

¢) Motor igin dis piyasa her zaman daha yiiksek gelire sahiptir (250>200), bitiin motorlar dis piyasada
satilir ve sirket hig ¢cim bicme makinasi Giretmez. iki cevabi Kabul ederiz--en uygun transfer fiyat dis
piyasada ($250) veya NMR (S200) esit. Eger transfer fiyati $250 i¢sel talep olmaz ve butiin motorlar dig
piyasada satilir. Eger transfer fiyati $200 i¢sel arz olmaz ve biitiin motorlar dis piyasada satilir. Uretim
miktari yine MR (=250) = MC1 = MC2 yaparak bulunur. Q1=25 ve Q2=24 verir.

7.
(a) Eger izin verilmezse bu standart tekel problem olur

Q = 8.000.000 — 200P £ P = 40.000 — Q/200 £ MR = 40.000 — Q/100.



MR = MC olunca, Q* = 3.000.000 kamyon olur ve en uygun fiyat P* = $25.000 kamyon basina
GM'’in kari1 3.000.000 *(25.000-10.000) = $45.000.000.000.
Tuketici rant1 % * 3.000.000 * (40,000 — 25,000) = $22.500.000.000.

(b) Esnek olmayan 10M kupon arz var. Kupon igin talep kamyon igin konulan fiyata bagh fakat problem
bizden GM fiyatini $26,000 koydugunu varsaymamizi istiyor. Herhangi bir tiiketici 6demeye razi oldugu
$26.000 fazla olan kesinlikle kamyon alacaktir ve kupon icin $1000e kadar éder. Benzer bir sekilde,
herhangi tiketici $25,000den az 6demevye razi oluyorsa, kamyonu kesinlikle almayacaktir (kupon verilse
de) ve dolayisiyla kupon icin SO vermeye razi olur. ikisi arasindakiler icin 8demeye razi olunan 25,000 < V
< 26.000, kuponla kamyon satin alacaklardir fakat kuponsuz degil. Yani eger kuponlari varsa rantlarn V -
25,000 vardir boylece kupon icin édemeye razi olurlar(2,8 milyon tiketici kamyon icin $26,000 fazla
ddemeye razi olurlar, 3,0 milyon $25.000 fazla.) Asagidaki kupon arz talep grafigini elde ederiz. Kuponlar
S0 fiyatindan alinip satilir. Bdyle olunca GM kamyonu alan herkesin kuponu olur. Sonra her bir tiketici
dder ve GM alir $1000 etiket fiyatindan az. Sonug olarak GM in hem marjinal maliyeti ve geliri ayni
miktara kayar (51000) ve ayni miktarda kesisir Q* = 3M.

GM'’in kari 3.000.000 *(26,000-11,000) = $45.000.000.000.
Tuketici ranti % * 3.000.000 * (41,000 — 26,000) = $22.500.000.000.

Tiiketici kuponlu program ve kuponsuzla esit iyilikte.
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8. Zipcar.

CFO hesaplamasi degisimden sonraki kari fazla tahmin eder ¢linki ters secimi ve ahlaki ¢oklntiyl goz
oniline almaz:



-Ters se¢im: uzun mesafe araba kullananlar daha iyi durumda olur kisa mesafe siirticlileri daha koti
durumdadir sonug olarak kisa mesafe siiren bazi misterilerinizi kaybedersiniz ve uzun mesafe siiren yeni
musterileri alirsiniz; dolayisiyla saat basi siriilen ortalama mil sayisi yiikselir ve Zipcar saat basi kira
yukselir

- Ahlaki ¢okiinti: slrdigliniiz mesafeleri artik 6demek zorunda olmadiginiz igin insanlar mesafeleri
minimize etmek konusunda dikkatsiz olacaklardir; bu saat basi striilen ortalama mil sayisi ylikselir ve
Zipcar saat basi kira yikselir



